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Megbizénk anyavallalata t6zsdén jegyzett nemzetkozi csoport, amely termékekbe €piilé komponens- és alkatrészellatasi
megolddsokat nyujt a gyartdipari véllalatok szdmdra. A magyarorszagi kereskedelmi véllalat a gyorsasdg, minGség €s
koltséghatékonysdg kovetelményeit szem el6tt tartva szolgdlja ki gépelemekkel és alkatrészekkel az autdipari, gépipari és
elektronikai 4gazatban m&#369kodd vevokorét. Szamadra keresiink elhivatott szakembert akinek elsérend&#369 feladata a
dinamikus novekedési célkit&#369z¢sek piaci el6készitése és megvaldsitdsa, tovabbd az értékesitési és elldtdsi rendszer
tigyfélorientélt tovabbfejlesztése.

SENIOR KEY ACCOUNT MANAGER - Sales Management
Feladatok

® A piac feltérképezése, piaci trendek figyelése, elérejelzések készitése

o A felel6sségi korébe tartoz6 termékesoportok értékesitési stratégidjanak kialakitdsa

e Ertékesitési tervek kidolgozdsa, éves drbevétel tervezése a feladatkorébe tartozo piaci teriileten talalhaté autéipari,
elektronikai, fémfeldolgozé- és gépipari vevokor vonatkozasaban

e Eves keretszerzdések megkotése a felelésségi korébe tartozé kiemelt iigyfelekkel

o Az értékesitési tervek teljesitésének koordindldsa szoros egyiittm{ikodésben a vevdkkel, az anyavéllalattal, a sajt belsd
értékesitéssel és logisztikaval

® Szorosan koveti a vevékorrel meglévd szerz6dések litemes, optimadlis teljesitését, intézkedéseivel biztositja a vevékor
megelégedettségét

e Uj, kiemelt iigyfelek keresése, megnyerése a felelésségi korébe tartozé kozép-, nyugat-dunantiili és budapesti régickban

o Az iigyfelekkel kozosen miiszaki-fejlesztési és ellatasi lanc projektek inditdsa, koordindlasa és megval6sitasa

o Ugyfélkorét tajékoztatja a legdjabb fejlesztési eredményekrdl, a meglévs kereskedelmi konstrukcidk tovabbfejlesztésére
javaslatokat dolgoz ki

o A vevikkel vald kapcsolattartds mellett fontos a tarsosztalyokkal (beszerzés, raktar, logisztika, marketing, pénziigy)

s 2z

torténd egyiittmiikodés is

Elvarasok

1/2



IMPC Personnel Hungéaria Kft.

Impc www.impc.hu

,/ cv@impc.hu

e Fels6foku miiszaki vagy kozgazdasagi végzettség, MSc vagy BSc szintli diploma

e Stabil kommunikdcioképes angol nyelvtudas

® Felhaszndldi jartassdg MS Office alkalmazdsban, ERP rendszerben, j6 Excel tdbla szerkesztési készség

® ] egaldbb 5 éves szakmai tapasztalat termel6eszkozok B2B kereskedelme, gyartasa, értékesitése vagy beszerzése
teriiletén, elssorban az autdipari, elektronikai, fémfeldolgozasi, gépgyartasi dgazatokban

® Vezetési tapasztalat elény

® Gépszerkezeti elemek ismerete, rajzolvasasi készség

® Proaktiv, dinamikus cselekvés, vevGorientalt bedllitottsag

o Kivalo targyalokészség, potencidlis tizleti lehetdségek felismerése

e Rugalmassag, gyors reagdlds a piaci és vevOkapcsolati eseményekre, piaci trendek elemzésének képessége

Amit megbizonk nyujt

® Versenyképes kereset, teljesitmény prémium, cafeteria, cégautd

o Aktiv részvétel az anyavallalati innovacidk piaci bevezetésében

o Onallésagot, kezdeményezSkészséget és a nemzetkozi és vallalati szintli csapatmunkdt tdimogatd szervezeti kornyezet
® Szervezeti fejlédési lehet6ség értékesités management feladatkorben

A munkavégzés helye

Budapest és térsége, Kozép-Dundntil

A jelentkezés modja

Virjuk fényképes, magyar és idegen nyelvii onéletrajzat és motivacids levelét a lenti e-mail cimre. Kérjiik az email targydban
feltiintetni a pozicié pontos megnevezését: SENIOR KEY ACCOUNT MANAGER - Sales Management, Budapest és
térsége, Kozép-Dunantil

Elérhetdségi adatok

IMPC Personnel Hungaria Kft.
Kapcsolattarto: Kaszéas Ferenc

E-mail: ferenc.kaszas.cv@impc.hu

Mobil: +36-30-20-30-800

Telefon: +36-22-500-240; +36-30-864-6000

Web: www.impc.hu
Nyilvantartasi szam: 20158-1/2009-5100-678
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